12 בנובמבר
מס המכירה עלול להתגלות כבעיה העסקית הגדולה ביותר שעמה תתמודדו ב-2019
פיליפ שטיין
בראשית השנה בית המשפט העליון בארה"ב נתן פסק הלכה שרבים ציפו לה, בתיק דרום דקוטה נגד חברת Wayfair. התיק ערער על מדיניותה של מדינת דקוטה, המשיתה מס מכירה על משווקים המוכרים מוצרים ללקוחות במדינה, באמצעות האינטרנט, אולם אין להם כל נכסים או עובדים במדינה. ובכן, מדינת דרום דקוטה שכנעה את בית המשפט העליון בצדקתה וכעת הדרך סלולה בפני מדינות נוספות שיבקשו להטיל מס מכירה על מכירות כאשר למוכר אין כל עובדים או משרדים במדינה שהקונים מתגוררים בה. במקום לספק כאן תשובות ולקבוע האם חלה עליכם החובה לגבות מס מכירה על מכירות בארה"ב, אמנה כאן רשימת שאלות שעליכם לשאול את עצמכם תחילה:
1. מהו סף המכירות במדינה שבה נמצא הלקוח? רבות מהמדינות שבהן קיים סטנדרט ה-"economic nexus" (זיקה כלכלית) מוכנות לתת פטור לעסקים קטנים יותר.
2. האם על המוצר שאני מוכר חלים מסי מכירה? יתכן שמדינת ניו-יורק משיתה מס מכירה על המוצר שלכם אולם במדינת קולורדו הוא פטור ממס.
3. [bookmark: _GoBack]האם הלקוח שלי הוא מפיץ? אם הלקוח שלכם אינו לקוח הקצה, מס המכירה אינו חל עליכם.
4. האם אני מוכר שירות או מוצר? לרוב, שירותים פטורים ממסי מכירה. בדקו האם אתם יכולים לפרק את המוצר שלכם למרכיביו ולשווק את המוצר לכשעצמו ואת התחזוקה שלו או את השירות עבורו בנפרד.
5. איפה נמצא הלקוח? תעריפי המס אינם שונים רק ממדינה למדינה, אלא גם מעיר לעיר. בערים מסוימות חלה תוספת על מסי המכירה.
6. מי קונה את המוצר? האם החברה שכתובתה מופיעה על הקבלה היא הקונה או האם הלקוח הממוקם בכתובת זה מטפל ברכישות עבור יחידות עסקיות היושבות במדינות אחרות?
7. האם המדינה שבה נמצא הלקוח עשויה לחייב במס למפרע? מדינות רבות עדיין מצויות בתהליך חקיקת החוקים שיאפשרו להן ליישם את החלטת בית המשפט העליון.

יש לשאול את כל השאלות הללו כדי להבין האם חוקי הזיקה הכלכלית החדשים חלים עליכם. לאחר שתשאלו את השאלות הללו, נוכל לסייע לכם לענות עליהן. בקצרה, זהו עידן חדש מבחינת מסי המכירה, ויש לבחון בתשומת לב את חוקי הזיקה הישנים ולהבין מה השתנה.	Comment by Author: I added a couple of factors to the sentence for clarity. If that's not the meaning, I'll change it.
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