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DEMANDE DE FINANCEMENT


I : LA DEMANDE / Synthèse

Financement du rachat de : 
· 150.000€ de comptes courants d’associés sur la Holding JB L HOLDING.


Organigramme
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II LES PORTEURS DU PROJET 


Mr Jean-Louis BRAS
53 ans, célibataire sans enfants. Aveyronnais.

Logé pour un loyer dérisoire (310€/trimestre) à même adresse que la brasserie AU BON COIN que sa famille exploite depuis 1934 (troisième génération). Locataires depuis 1934, à la même famille de propriétaires qui refuse de vendre.
Mr BRAS dirige la partie « physique », la salle, les vins, les commandes, 
Les deux associés servent midi et soir, partie commune en terme de tâches, Mr BRAS est plutôt du matin, dès 07h00,

Son associé David BRASSAC, 49 ans, (via la société de participation DB RB) n’est pas concerné par la demande de prêt. Aveyronnais.
David BRASSAC est un professionnel confirmé. Il a tenu de 1986 à 2011 en tant que associé gérant le Café COSTES « le Vieux Colombier » à Paris.
Mr BRASSAC est un voisin et ami d’enfance de Mr BRAS, tous du même village avec les COSTES (pour mémoire les Cafés COSTES sont la référence des cafés branchés à Paris depuis les années 1985, accompagnés par Philippe STARCK).
Mr BRASSAC gère le Bar, le social, les comptes, la sécurité.. plutôt du soir, il a en charge la clôture vers 01h00.
Rachel BERRENDONNER, sa compagne depuis 30 ans, n’a pas de rôle opérationnel à part organiser la comptabilité et l’accès aux comptes bancaires.


SARL AU BON COIN : 

Activité : Brasserie Parisienne très bon emplacement dans le 18ème Ardt.
· Bar + Restauration traditionnelle Aveyronnaise > 250 couverts par jour
· Cave à vin

BILAN 2020 : 
Non significatif (contexte Covid 19).
JL BRAS propriétaire depuis 2006, auparavant gérant pour le compte de sa mère.
CA 944K€ (pour une moyenne de 1200K€ les 3 années précédentes) et résultat net après IS 179K€ (potentiel normal > 250K€/an). L’emplacement et la qualité proposée « protègent » l’activité, mais les deux associés savent particulièrement bien s’adapter.
La crise Covid a été bien gérée, l’Etablissement n’a bénéficié que de 35K€ d’aides et 47K€ d’exonérations.

Pas d’anomalies au bilan / les 23Ke de Honoraires autres = frais de transformation de nom propre en société, frais juridiques etc.

Structure financière solide, Fonds Propres 1479K€ et aucune dette financière, pas d’investissements à court terme.
Trésorerie excédentaire > 200K€ permanents.
Nécessité de remontée de dividendes aux deux holdings : 
· Pas de contraintes pour DB-RB
· Remboursement prêt JL B Holding = 77K€/an (fin 12/2027)

Perspectives 2021 et suivantes : 
cf prévisionnel prudent annexé (base constat 2021 amputé de 20%), à notre avis clairement sous-estimé, eu égard aux fondamentaux et surtout à la motivation et aux compétences des deux associés.
L’année 2021 est amputée des 5 premiers mois, fermeture Covid : malgré cela, l’affaire a su faire croître légèrement sa trésorerie grâce aux ventes à emporter, quelques aides, la mise en chômage partiel des équipes, et ce, tout en rémunérant les dirigeants.

Après 2021 : 1350/1400K€ de CA, tout à fait cohérent du fait de la dynamique insufflée par le nouvel associé (plus probablement 1700K€).
Résultat net après IS 200K€ en moyenne, insistons sur l’aspect PRUDENT de ce prévisionnel : l’affaire est très bien placée, 250 couverts minimum et une offre qualitative à prix compétitif + développement de la cave à vins et l’impact du nouvel associé. Un résultat entre 300 et 400K€/an semble plus réaliste, nonobstant la part non comptabilisée du business.


SAS JL B HOLDING : Holding de Mr JL BRAS

BILAN 2020 : 
Pas de bilan : création fin 2020 pour acquérir les 50% de parts détenues dans AU BON COIN par JL BRAS, et les faire financer 500K€ par Caisse d’Epargne. Valeur 650K€ => 150K€ en comptes courants d’associés. Justificatif comptable annexé.
FP 650K€/ dette 500K€

Perspectives 2021 : RAS à part la demande présentée.


OBJECTIFS des associés :

Développer et valoriser cette affaire 2 à 3 M€ pour sécuriser l’avenir professionnel et personnel, notamment par les remontées de dividendes.

STRATEGIE

Optimiser l’existant brasserie bar et cave à vin.
L’arrivée de David BASSAC et la sortie des ennuis pour Jean-Louis BRAS autorisent à penser que le meilleur est à venir.

MOYENS MIS EN ŒUVRE

Cf « prévisionnel de développement » annexé au dossier.
· Moyens financiers : apport 650K€ de DB-RB lors de l’augmentation de capital. Assainissement des finances de JL BRAS et de AU BON COIN.
· Moyens humains : 11 salariés
· Moyens techniques : deux locaux à même adresse (deux baux différents pour sécuriser l’exploitation en cas de repli nécessaire), correctement équipés.

LES BESOINS FINANCIERS

Motivation de la demande :

Jean-Louis BRAS souhaite tourner la page des mésaventures passées et solder ses dettes personnelles accumulées depuis 2018, pour avancer sereinement. 150K€ sollicité dont 40K€ maintenus dans la structure, qui seront utilisés uniquement si les remontées de dividendes des deux exercices suivants sont supérieurs au prévisionnel annexé.




SUR LE PLAN PROFESSIONNEL : historique : extrait bilan 2019 :
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Au fil de cet historique, se sont greffées les complications suivantes : 

· Le local d’en face, initialement loué pour 40m², pour étendre l’exploitation, a finalement été pris pour 140m² (étage inclus + annexe), sur l’incitation de Mr Julien COHEN (émission TV affaire conclue) et des travaux  ont été engagés. Ce dernier a signé en 2016 à Mr BRAS une reconnaissance de dette de 120.000€ (2016 donc échéance juridique 2021 sauf erreur), qu’il a peu de chance de récupérer.
· Les Cafés RICHARD, fournisseur de Mr BRAS, ont subtilement débarrassé un collaborateur pénalisant en le faisant embaucher par Mr BRAS, un véritable boulet improductif et coûteux. Madame RICHARD s’en est excusée ultérieurement mais n’a rien dédommagé.

La situation de trésorerie professionnelle a donc été assainie de la façon suivante : 

· création début 2020 de la Sarl AU BON coin avec apport à titre onéreux du FdC valorisé 1300K€- dettes 650K€ = 650K€
· augmentation de capital réservée 650K€ : arrivée de Mr BRASSAC (DB-RB) et injection de 650K€, soldant totalement les dettes de la structure. 

L’affaire est désormais sur de bons rails, et co-gérée sans naïveté, avec efficacité.
Les dettes sont purgées et la trésorerie est saine.


SUR LE PLAN PERSONNEL : 

· dans l’embarras en 2017, Mr BRAS s’est confié à des personnes malveillantes parmi sa clientèle, qui sont en réalité des racketteurs. L’extorsion de fonds, sous la menace, s’est élevée à plus de 400.000€ : il a vidé ses comptes bancaires personnels en parallèle.
· Jusqu’à ce que, au bord du gouffre, il s’en ouvre à ses fournisseurs de Rungis, connus des associés de ONE CHANCE, qui l’ont aidé à évacuer ces malveillants avant de nous le présenter.
· Mise en stand-by des 86000€ d’impôt dus au TP (avis 2020/revenus 2019)…

Au total entre 700 et 800K€ ont disparu dans cette mésaventure (Pro + perso).

Pour aplanir totalement sa situation personnelle, Mr BRAS sollicite sur sa Holding un prêt de 150.000€ sur 7 ans représentant la soulte de valeur des parts achetées à AU BON COIN.

Le client est très motivé pour tourner cette page désastreuse et repartir du bon pied.
Nous souhaitons lui apporter une solution car les fondamentaux sont très qualitatifs, la Sarl est très rentable, et les associés sont laborieux et honnêtes et professionnels.
Nous ciblons également la mise en contact avec son réseau, un enjeu stratégique.

A NOTER / Eurl LA CAVE D EN FACE : vente de vins par internet. RAS  Développement sur Fonds Propres.

Sur JB L HOLDING

Sollicité un prêt MLT
Prêt MLT 7 ans 150.000€ + 15000€ One Chance + divers frais garanties banques = max 180.000€ si possible avec franchise d’amortissement de 12 mois soit 12 + 84.

Nantissement des parts impossible ou en second rang seulement
CPSI % à déterminer (patrimoine uniquement professionnel, la part personnelle est symbolique)
ADIT 100% Jean-Louis BRAS
Convention d’engagement à ne pas céder parts de la Holding ou de sa filiale sans accord préalable de la banque
Lettre de Crédit ? 

Frais de dossier et honoraires d’intervention ONE CHANCE : 15.000€ HT

Capacité de remboursement

50% des dividendes de Sarl AU BON COIN > 100K€/an.
77K€/an prêt CE + 30K€/an prêt sollicité = 107K€/an.
Le prévisionnel est sous-estimé, et le « non déclaré » n’est pas pris en compte.

Les documents communiqués, établis sur la base d’une activité de AU BON COIN volontairement décotée de 20%, font état d’une remontée de dividendes à priori insuffisante l’année 2022. Pour sécuriser le financeur, Mr BRAS s’engage à placer auprès de nos services 40.000€ en produits financiers CT, qui seront débloqués si les remontées de dividendes sont nettement supérieures au résultat du prévisionnel.

Court Terme
Sans objet. Filiale largement excédentaire en trésorerie : « machine à cash ».

Contreparties commerciales bancaires
A déterminer si cela intéresse le financeur. 
Il vient de confier ses flux CB à la Caisse d’Epargne qui lui a accordé le prêt de 500K€ sur la Holding.
N’a aucune attache avec le CIC qui n’a pas su l’accompagner.


CONCLUSION : 

AU BON COIN est assaini et n’a besoin d’aucun financement avant des années.
Il s’agit d’aider Monsieur BRAS, un professionnel fiable, à débarrasser ses dettes personnelles (impôts et tierces personnes) par le truchement de sa holding.
Le risque est relativisé par l’arrivée d’un associé connu et reconnu, et la capacité de l’affaire à générer un cash flow supérieur au prévisionnel.

AVIS ONECHANCE CONSULTANTS 
RESULTANT DE L’ETUDE : Avis Favorable 
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Acquisition en Novembre 2015 d'un fonds de commerce Rue Ordener
Importants travaux pour renover ce fonds et le réunir avec Ia boutique
dé existante de LA CAVE D'EN FACE Rue des Cloys.

Cette acaquisition, ls travaux et I'augmentation des stocks nécessaires
4 Texploitation de cette activité de cave ont engendré un besoin de financements.
pour un total de 505,000 € sur les années 2015 et 2016,

Un recours insuffisant & des emprunts bancaires mis seulement en place en Juin 2016
pour un total de 350,000 € seulement est  Lorigine des difficultés financiéres.
rencontrées fin 2016 et en 2017

Avee des économies significatives et la cession le1/10/2018 des locaus exploités Rue Ordener et Rue des Cloys.
dans lesquels une activite "Vente de vins” sous I'enscigne LA CAVE D’EN FACE

avait été dévelopée, I'exercice 2018 a confirmé I bonne rentabilité de I'exploitation

raditionnelle Bar Restaurant sous I'enseigne LE BON COIN
Ces cessions, fis de vente compris se sont traduites par une perte exceptionnelle de 56.091 € en 2018

Pour assurer la pérénité de I'affaire n crédit de restructuration devait étre effectif
au cours du ler semestre 2019 mais I'opération ne s'est pas concrétisée.

Grce & un recours & 3 financements totalisant 240.000 € obtenus en 2019
les besoins financiers de I'exploitant ont pu étre couverts jusqu’a I'opportunité dun associé
apportant début 2020 des liquidités pour 650.000 €

le Fonds de commerce a €16 apporté 4 ttre onéreux pour 650,000 € le 15/01/2020 avee effet au 1/1/2020 afin de former avec Faugmentation de capital
en numéraire
une SARL au capital de 1.300.000 € détenue & 50% par Mr Jean-Louis BRAS dont les dettes commerciales ont ainsi

été allégées de 650,000 €
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